

精品资料网







	网站导航
	最新资料
	VIP文件包




 


	首页
	企业管理
	财务管理
	市场营销
	生产管理
	品质管理
	人力资源
	合同样本
	信息化
	制度表格
	行业分类



	城市规划
	建筑工程
	交通运输
	冶金行业
	家具行业
	烟草行业
	纺织行业
	汽车行业
	电力行业
	珠宝行业
	文体教育
	生物科技
	通信行业
	IT行业
	旅游行业
	零售行业
	能源化工
	日化行业
	机械行业
	电子行业
	金融保险
	饮食酒类
	服装行业
	家电行业
	数控模具
	农业畜牧
	医疗机构
	房地产
	包装印刷
	塑料橡胶
	PCB SMT PLD资料




  



下载搜索：



搜索




您现在的位置： 精品资料网 >> 行业分类 >> 房地产管理资料 >> 房地产营销推广 >> 资料信息




中山商贸城招商销售推广执行报告(pdf 43页)

	所属分类：
	房地产营销推广
	文件大小：
	273 KB
	下载地址：
	
	相关资料：
	中山,招商,销售推广,推广执行报告




中山商贸城招商销售推广执行报告(pdf 43页)内容简介


中山商贸城招商销售推广执行报告目录：
第一部分 项目定位
一、项目分析
二、项目定位
第二部分 市场经营分区
一、市场经营业态选择
二、市场经营分区
第三部分 市场招商总策略
一、租金策略
二、招商政策策略
三、招商执行策略
四、招商利益点整合
第四部分 招商执行计划
一、正式招商时间
二、招商工作安排
第五部分 招商准备工作
一、政府支持
二、现场包装
三、招商宣传资料准备
四、户外媒体运用
五、相关文件

 


中山商贸城招商销售推广执行报告内容提要：
地段优势。位于城南商业次成熟地段，周边商业氛围浓厚。
□ 规模优势。市场内共有商铺592 间，一层商业面积约17500 M2，规模宏大，在高安市首屈一指，容易形成商业聚集效应。
□ 规划优势。虽然本市场在规划方面存在一定不足，但其“商业步行街”和“休闲广场”的规划理念在高安市还是十分创新的，对零售商业的进场经营具有相当的吸引力。
□ 交通优势。项目临近高安市城南的两条主干道：桥南路和中山路，交通通达性好，商业辐射城区和周边乡镇（城南客运站）。
    市场展示面不足。市场沿中山路方向被原有建筑阻挡，仅有一个18 米宽主入口和一个10.5 米宽次入口与中山路连通；市场沿桥南路方向被商贸城新建的建筑阻挡，仅有一个16 米宽主
入口和一个11 米宽次入口与桥南路相通，市场入口处也缺乏开扬的广场，市场展示面不足。
    时机好。目前高安市内仅有城南中山路形成商圈，其余商业基本都是分散经营。而中山路商圈目前尚未有一个大型的、经营品种齐全的商业物业，本项目的出现正好填补了这一市场空白。 
    政府支持。本项目为高安市重点招商引资项目，市委、市政府高度重视，大力支持，项目被列为高安市2003 年重点工程，并运用一定的行政手段将：家用电器、炊具、太阳能热水器、
自行车、布匹、种子、农膜、化肥、烟花爆竹等9 个业态进行“划行归市”划入本市场统一经营。
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