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博克教育SAP Business One培训教材之销售业务篇(pdf 57页)内容简介


博克教育SAP Business One培训教材之销售业务篇内容提要：
该部分讲解的是在企业中，关于销售业务在系统中的处理过程，涵盖从为客户和感兴趣方创建报价到开具发票的整个销售过程。为此，AP Business One 向用户提供大量的销售凭证，每张凭证都参考了整个销售过程的不同阶段。在企业中，销售业务无非为：销售的主线业务、销售的组合业务、销售的特殊业务及销售退货业务，下面从这四类来分别讲解。
销售订单：
操作
a) 打开“订单”窗口；
b) 选择客户：C10001（牛魔王运动用品有限公司）；注：将光标焦点放在“客户”栏中，按Tab
键，从弹出窗口中进行选择
c) 在此窗口下方选择“报价”按钮，在打开“从清单选择”窗口，并从窗口中根据编号选择我
们刚刚做过的报价单，点击“选择”按钮；
d) 在交货日期栏目中输入，3 天后的交货日期，格式“年.月.日”
e) 输入，客户购买的数量：20 个；价格自动按照此客户对此产品的价格清单填入，此时产品的报
价价格：300.00 元；
f) 在“后勤”Tab 页中，选择发运的地址、付款到及发运方式；
g) 点击“添加”按钮；
h) 打印销售订单后盖章，传真给客户 C10001（牛魔王运动用品有限公司），同时将此销售订单信
息传递给物流经理八戒，以便备货。
..............................
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